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　　【本报综合报道】企业因污染被重复或

集中举报怎么办?生态环境部今天透露,从采

取向地方政府下发预警函的方式,有效解决

了一批公众长期反映的“老大难”问题。

据介绍,从去年开始截至目前,生态环境部已

向15省区政府下发了预警函件,涉及28个企

业(单位)。

       今年以来,公众持续反反映,山西省太原

市黑猫炭黑厂雨季废水经常泄漏,污染周边

耕地,生产中碳粉四处飘散问题；山西省忻

州市梁家碛露天煤矿因24小时开采过程机器

噪声巨大,粉尘四处飘散。

       包括这两起案件,生态环境部昨天公开曝

光1 1起 多 次 被 重 复 举 报 的 案 件 。 其 他9起

是,广东省惠州市粤旺实业公司开采、碎石

过程粉尘污染严重问题；广东省梅州市华

阳采石场开采、碎石过程粉尘污染严重问

题；江西省吉安市优特利科技公司生产噪

声污染严重,周边粉尘异味严重问题；黑龙

江省哈尔滨市鼎丰货场长期装卸运输煤,运

输装卸噪声严重,煤粉污染严重问题；内蒙

古自治区赤峰市强大骨粉饲料厂废水污染

严重,废弃物随意堆放产生恶臭问题；浙江

省临安市鑫丰生物质科技公司夜间生产排

放白烟,周边粉尘污染很明显问题；河南省

洛阳市榕拓焦化公司夜间排放蓝色烟雾,严

重异味伴有粉尘飘散问题；河南省平顶山

市 大 地 水 泥 公 司 采 石 爆 破 时 粉 尘 污 染 严

重；湖北省荆门市金鼎新型建材公司大气

污染严重问题。

       这11家问题企业涉及8个省区。生态环

境 部 指 出, 1 1起 案 件 有 的 是 今 年 被 多 次 举

报,有的是从去年开始被重复举报。

        针对以上11家企业的问题,生态环境部

有关负责人指出,近期,将向11家企业所在地

方 政 府 下 发 预 警 函,责 成 地 方 监 督 相 关 企

业,解决群众反映的突出环境问题。（记者 

郄建荣）

　 　 【本报综合报道】人民网北京4月23日

电（记者 陈晓航）北京交通大学乌拉圭研

究中心揭牌仪式23日在北京举行。揭牌仪式

由北京交通大学副校长关忠良主持，乌拉圭

教育文化部长穆尼奥斯、北京交通大学校

长、中国工程院院士宁滨、乌拉圭驻华大使

卢格里斯、外交部拉丁美洲和加勒比司副司

长蓝虎、乌拉圭研究中心主任闫学东出席仪

式并致辞。中国驻乌拉圭大使馆向中心致函

祝贺。中国和乌拉圭的相关政府官员、专家

学者、媒体代表等各界人士逾300人出席仪

式。

       乌拉圭教育文化部长穆尼奥斯在致辞中

表示，中方对乌拉圭的重视和热情是中乌战
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刀具的工序有十多种，对工厂产业链和加工
精确度要求高。目前东南亚、印度等国家的
工厂虽然廉价，但产品质量并不成熟。中国
供应商地位暂时难以撼动。”

　　危中有机 谋求弯道超车
　    美国对中兴出“杀招”，令到无“芯”
的中国高科技企业一时人人自危。深圳希科
普公司专门生产平板及笔记本电脑，其产品
工程师曾盛叹称，国内芯片研发水平较低，
如果美国科技制裁范围扩散影响严重。
　   中兴通讯被制裁后，国内高精尖零配件
的厂商却浮出水面。宇球电子的研发中心总
监翟笃文说：“贸易冲突会加速信息产业核
心技术国产化，将带动一批高新技术企业崛
起。”他所在的公司主要为欧美日韩大牌企
业生产智能终端零配件，去年总销售额达到
8.9亿元人民币，业务每年以30%至35%的速
度增长。“尽管技术过关，但国内市场一

稳定在20%左右，没有太大变化。”
　 　 翟笃文指出，中兴、华为等企业，对国
内生产商一向信任不足。迫于时势，他们或
会转而寻找国内厂家合作。“国内不少高新
科技公司其实一直有开发最尖端产品。如果
华为等公司在开发过程中给厂商技术指导，
国产企业会发展更快。”相对欧美等传统科
技大国，中国企业的优势在于本土化、服务
快速、沟通有效。他相信，对中国高新技术
企业而言，这是一个双赢的机会。

　　美采购商不敢下大订单　巴基斯坦商人

爱中国货
　　 来自美国华盛顿的新时代投资集团的行
政总裁Rocky拉着行李箱，风风火火地在广
交会进行采购，身边还跟着几位美国同事。
他告诉记者，自己已连续多年来广交会采
购，每年都会从中国采购家具、卫浴产品、
建筑板材、室内电器等。问及对中美贸易战
的看法，他无奈地耸耸肩：“作为一个普通
人，没有办法左右国家政策。”
　    由于加关税和很多不明朗因素，
Rocky预计，今年会比往年减少50%采购。
“不敢下大量订单，因为不知道还会有什么
影响。所以看中的先订样板。”他说，中国
产品物美价廉，如果加关税对他们采购回美
国销售代理带来沉重打击。
　    另一位来自美国的销售经理Alan也表
示，他所在的公司连续十年从中国采购汽车
配件。对于中美贸易战，他笑言，很幸运自
己领域的产品暂时未受牵连。他认为，增加
关税只是特朗普想与中国谈判的条件，预计
这种贸易战状况不会持续。对于中国产品，
他又爱又恨。“中国产品的价格在上升，很
多厂商都反映中国的劳工成本上涨，环境保
护严格也导致经营成本上涨。我们也从东南
亚国家寻找劳动力成本更低廉的生产商来平
衡。”
　 　 受影响的不仅是美国的采购商，南美的
采购客商也大叹经营成本上涨。来自智利的

略伙伴关系的体现。中国和乌拉圭虽相距遥

远，但两国各领域合作取得了积极进展，拉

近了双方人民的心灵。

       北京交通大学校长、中国工程院院士宁

滨致辞称，“海内存知己，天涯若比邻”。

今年是中乌建交30周年，希望以乌拉圭研究

中心为纽带，共商合作、共建平台、共享资

源，为中乌关系增添新的活力。

        乌拉圭驻华大使卢格里斯说，研究中心

揭 牌 是 庆 祝 中 乌 建 交3 0周 年 的 重 要 活 动 之

一 ， 更 是 夯 实 中 乌 战 略 伙 伴 关 系 的 重 要 举

措，希望研究中心为中乌关系迎来又一个快

速发展的30年建言献策。

         ����丁美洲和加勒�司副司长蓝虎

表示作为国内首家专门从事乌拉圭研究的学

术机构，中心的成立可谓恰逢其时，不仅为

两国交流提供了新的成果，也反映出中乌关

系日益升温。希望中心深化对乌拉圭国情民

意的全面研究，为中乌战略伙伴关系发展贡

献力量。

乌拉圭研究中心主任闫学东认为，战略性的

两国民相亲、心相通的桥梁。

伙伴关系要求更深层次的相互了解，这正是

乌拉圭研究中心的使命所在，把分隔两国的

千 万 里 路 ， 化 为 两 国 人 民 间 千 丝 万 缕 的 联

系。

据了解，该研究中心以北京交通大学语言与

传 播 学 院 师 资 力 量 为 依 托 ， 统 筹 校 内 外 资

源，将重点对中乌关系，以及乌拉圭政治、

经济、文化、对外关系等领域开展研究，力

争为有关政府部门提供资政支持，成为中乌

两国民相亲、心相通的桥梁。

年轻采购商Tomas，连续四年在中国采购硬
木板材、音乐设备。他认为贸易战对他的生
意非常有影响，“我不同意美国的做法，给
中国产品施加压力，也会对美国和周边国家
的产业造成不良影响。”他笑言是“中国制
造”的粉丝，中国产品质量好，交货准时，
价格比起很多其他地区的供应商都有优势。
“不过，中国也有很多良莠不齐的厂商，要
找一个好的生产商不容易。”
         巴基斯坦商人Mohsin Ali Khan Toru
说，今年主要来中国采购空调、电力照明设
备。在巴基斯坦经营一所工厂的他，赞赏中
国产品性价比高，去年从中国采购了60万美
元商品。对于中美贸易战，他未受连累，但
笑称：“美国采购商不敢买的，我们国家非
常欢迎。”

　　既忧关税加徵 又忧人币升值
　　浙江万安科技国际贸易部的销售经理赵
凯峰告诉记者，美国市场约占公司出口业务
35%，分量不轻。“公司去年出口总额为
2.6亿元人民币，有5%到10%的增幅。不过
近年劳动成本提高、原材料价格上涨、国际
竞争增加，即使这次不受影响，我们总体利
润也在下滑。”
　     今年一季度，人民币中间价升值
3.9%。不少在美国加税清单外的出口行业
也“躺枪”受伤，赵凯峰的企业便是其中之
一。“这行竞争激烈，汇率即便上升，我们
不敢随便涨价，不然客户被东南亚或者印度
等地方的厂商抢走。”
　　上海均达汽车装饰公司专门经营汽车座
椅、配件等用品，部门经理应文伟表示，尽
管美国市场在公司占比较少，汽车装饰暂时
未必列入清单中，但会担心后面受到波及。
他透露，公司规模约有1500人，但近年受原
材料涨价和人力成本上涨影响，利润被不断
摊薄。为此，公司对人民币汇率走高尤为敏
感。
　　除了美国市场，还会拓展欧洲、亚洲等
其他市场来填补空白。对于行业竞争问题，
应文伟认为，公司会通过加大研发投入，来
确保产品在市场有优势。

　　 光伏企业：柳暗花明又一村
　     此次中美贸易战中，中国光伏业继续
“躺枪”。美国已在2012年和2014年分别对
中国光伏产品徵收过35%到65%的反倾销、
反补贴税，导致中国大批光伏企业被迫退出
美国市场。今年是美国第三次采取贸易措
施，光伏企业继续面临着重复徵税。不过，
山重水复疑无路，柳暗花明又一村。记者采
访曾经忍痛离开美国市场的光伏企业，通过
开拓国内市场和“一带一路”及新兴国家市
场，在五、六年时间里也逐渐站稳阵脚。另
一所来自佛山的光伏企业OuYao海外市场负
责人张昆霖也称，公司同样在2012年的“双
反”后从美国市场全身而退。目前有六成业
务来自南美洲，四成来自东南亚国家。

   【本报讯】（记者 卢静怡）亲眼看着自家
的工业设备装箱封柜后，湖北三环锻压设备
进出口有限公司北美销售专员施志坚松了一
口气。这批货品约在20天后运到美国东岸一
座工业城市，等待签收的是当地焦急的厂
商。中美贸易战从3月22日开始升级，美方隔
三岔五地颁布“加税”清单。作为中国制造
“刚需客”，部分美国经销商赶在加税前下
订单，中国外贸企业也心惊肉跳，不敢怠
慢。尤其是美国对于中兴通讯的技术制裁，
让中方企业捏一把汗。
　　在这阴云笼罩的一个月里，中国的出口
商都在忙什么？经历了什么？为此，《大公
报》记者专门采访了内地超过30家来自机
电、家电、工程机械、五金等外贸企业，感
受他们的个中滋味，了解他们的应对之道。

　　避免加税 特急发货
　 “当时我正刷手机新闻，滑到美国要对中
国产品加关税这条消息，立马变得警觉。”
生产发动机出口的浙江万安科技公司国际贸
易部的销售经理赵凯峰还记得，在美国公布
了加税清单的编码当天，便跟同事分工，逐
一对照公司产品的编码号是否在列。“幸好
最后虚惊一场。”惊险的24小时后，他恢镇
定，此时开始陆续有美国客商打来越洋电话
问询。贸易战打响第二天，他就接到了四个
美国分销商电话。
　    在最近的春季广交会，施志坚格外卖
力，不是忙碌着带外国购商看设备、讲解产
品，就是敲计算器谈价。短短一小时，他就
谈了六个客户。“我们的产品就在加税清单
上，如果不积极一些，生意会缩水一半。”
       施志坚所在的公司生产剪板机、激光切
割专业设备，去年总销售额2.5亿元人民币

有五成订单来自美国。他负责了十年北美市
场销售，经验丰富。不过连月来“轰炸”还
是让他手忙脚乱。
  “加税清单刚出，美国客户就急着沟通，
各 种 信 息 响 个 不 停 。 ” 在 外 贸 战 的 头3 0天
里，施志坚连续接下百万美元订单，整货柜
产品都加急运出。“客户希望将产品在加税
之前尽快发货，最好六月前搞定。”施志坚
说，制造业领域有两个热门的订货期，分别
集中在春季在三、四月以及秋季七、八月。
因此，全公司上下近期都忙着出货，让双方
都没有损失。他预料上半年总体订单会出现

下滑，“希望都寄在秋季订单里”。
　     中国五矿化工进出口商会一项调查显
示，今年对美出口的预测，58.2%的五矿化
工企业预计与上年持平，仅17.3%的企业预
计上升，显示预期谨慎。

　　成本上涨 价格不让步
   “中美贸易战打响没多久，美国客户就打
电话来抱怨。”中联盈厨房餐饮设备公司美
国市场销售宋羲彦说，美国进口清关是有名
的条件苛刻，这下关税要加25%，客户预计
不仅清关手续麻烦，利润也大幅下滑，为此

不禁“抓狂”。“客户希望我们降价，大家

分担风险。但我们原料价格、人力成本都在
涨，不可能再在价格上让步。”
         不少中国出口商也称不会降价迎合市
场。美国市场占公司外贸五成的海联刀具，
其香港负责人李凯欣并不怕美国加关税：
“我们在海外市场做过调研，当地生产的刀
具售价约比中国生产的高十倍，即使增
25%关税依然有价格优势。”至于是否担忧
东南亚、印度等后起之秀的国家会趁外贸战
来分走美国市场，她还是笑意盈盈地回答：

贸易战生死时速30天 中国出口商在忙什么？

在中美双方剑拔弩张之际，第一二三届中国进出口商品交易会
在春季如期举行，欧美面孔明显减少     新华社

生态环境部向十五
省区政府发预警函

【本报综合报道】24日上午，习近平从北
京直飞湖北宜昌。一下飞机便前往长江沿
岸考察调研长江生态环境修复工作，把脉
长江经济带建设。（文字：霍小光，摄
影：鞠鹏）

    习近平直飞宜昌 
  考察调研长江生态
     环境修复工作
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